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Der Zeitpunkt ist ideal
Soverkaufen

SielhrHaus!

Wer sein Eigenheim jetzt auf den
Markt bringt, hat definitiv einen
guten Zeitpunkt erwischt.
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DOROTHEA VOLLENWEIDER

ie Preise fiir Wohneigen-
D tum sind in den letzten

Monaten explodiert —
nachdem sie bereits davor nur
eine Richtung gekannt hatten:
nach oben! Laut den Zahlen des
Immobilienberatungsunterneh-
mens Jazi kostet ein Haus
schweizweit 30 Prozent mehr
alsnochvorzehn Jahren. Je nach
Region sind die Preisanstiege
sogar noch hoher.

Fiir alle, die bereits ein Haus
ihr Eigen nennen dirfen, sind
daserfreuliche Neuigkeiten. Be-
sonders natiirlich fiir jene, die
ihr Eigenheim jetzt mit einer
schénen Rendite verkaufen
mochten. Doch wie erzielt man
den besten Preis? Blick hat die
Antworten auf die wichtigsten
Fragen.

Istjetzt ein guter Zeitpunkt
fir einen Hausverkauf?

Wer sein Eigenheim jetzt auf
den Markt bringt, hat definitiv
einen guten Zeitpunkt erwischt.
«In vielen Regionen gibt es
kaum Angebote auf dem
Markt»,sagt Ruedi Tanner (57),

Priasident der Schweizeri-

schen Maklerkammer
(SMK). Gleichzeitig sei die
Nachfrage gross.

Das hat fir Hausverkaufer
zwei Vorteile. Einerseits stehen
die Chancen fiir einen hohen
Verkaufserlés gut. «Anderer-
seits bekommen auch Laden-
hiiter, fiir die in den letzten Jah-
ren kaum Kéufer gefunden wer-
denkonnten, eine Chance», sagt
Sebastian Sinemus (42) von der
SMG Swiss Marketplace Group,
zu der auch die Plattform Im-
moScout24 gehort.

Wie bereiten sich Eigen-
Umer auf den Verkauf vor?

«In der besten Position ist, wer
sein Eigenheim nicht sofort ver-
dussern muss und dadurch ge-
nug Ressourcen investieren
kann», sagt Sinemus. Dabei sei
zumeinendie Vorbereitung - ob
mit oder ohne Immobilienmak-
ler — wichtig.

Mit Ressourcen meinter: alle
Unterlagen zusammentragen,
die Objektdokumentation er-
stellen und die Verkaufsstrate-
gie beziiglich Preis und Kdufer-
schaft festlegen. «All das beno-

tigt zwar Zeit, kann aber einen
grossen Einfluss auf den Ver-
kaufserfolg haben.»

H&auser verkaufen sich fast
on se[bst. Braucht esda

«Man sollte sich nicht blenden
lassen von den Online-Angebo-
ten, die den Immobilienverkauf
digital als Kinderspiel darstel-
lens», sagt Tanner von der SMK.
«Das ist es definitiv nicht!»
Ein Hausverkauf verlange in
jedem Fall eine ausgewiesene
Vermarktungs- und Verkaufs-
expertise.

Anders sieht das Sinemus von
ImmoScout24. «Wer den Ver-
kauf in Eigenregie durchfihren
will, muss geniigend Zeit fir den
Verkaufsprozess einrechnenn,
sagt er. Man miisse mit vielen

Anfragen und Besichtigungs-
winschen rechnen. Das kostet
Zeit.

ie kdnnen Hausverkdufer
den Preis ihres Hauses

Zwar gibt es im Internet zahlrei-
che Gratisrechner, um den Wert
einer Immobilie zu ermitteln.
Doch hier raten die Immobilien-

experten zur Vorsicht. Denn
solche Berechnungen k&nnen
wichtige Eigenschaften oft nicht
ausreichend ber{icksichtigen.
«Um den Preis einer Immobi-
lie festlegen zu kénnen, braucht
es eine fundierte Verkehrswert-
schitzung und Kenntnisse des
regionalen Marktes», so Tanner.
Auch Sinemus von Immo-
Scout24 empfiehlt, auf eine
professionelle Einschétzung zu-

riickzugreifen. Dies kénne auch
mit einer Bewertung des Hauses
durch einen Bewertungsgutach-
ter erfolgen. Solche Verkehrs-
wertgutachten sind im Vergleich
zu den Gratisrechnern kosten-
pflichtig.

das Maximum raus?

«Moglichst viele potenzielle
Kéduferinnen und Kaufer auf das
Angebot aufmerksam machen»,
rat Sinemus. Dies sei insbeson-
dere beim immer beliebteren
Bieterverfahren unverzichtbar.
Je mehr Bietende zusammen-
kommen, umso hoher ist die
Wahrscheinlichkeit, dass sich
diese gegenseitig Oberbieten.Er
riat auch zu einem Inserat auf
Immobilienplattformen. Anders
sieht das die Maklerkammer:

Grundlage, um bei einem Haus-
verkauf den besten Preis zu er-
zielen, sei ein professioneller
Verkaufsprozess. «Wer nicht
Uber Verkaufserfahrung ver-
figt, der sollte in jedem Fall
einen Makler beizieheny, sagt
Tanner.

/erden die Hauspreise in
dchster Zeit sinken?
Eine flachendeckende Markt-

korrektur erwarten die Exper-
ten zurzeit nicht. «Krisen unter-

ARGUS DATA INSIGHTS

ARGUS DATA INSIGHTS® Schweiz AG | Rudigerstrasse 15, Postfach, 8027 Zlrich

T +41 44 388 82 00 | E mail@argusdatainsights.ch | www.argusdatainsights.ch



Datum: 16.05.2022

_—-A
SVIT

MAKLERKAMMER

Blick Medienart: Print

8008 Ziirich Medientyp: Tages- und Wochenpresse
044/ 259 62 62 Auflage: 91'263 Seite: 8 Auftrag: 3011091 Referenz: 84294967
https://www.blick.ch/ Erscheinungsweise: 6x wochentlich Flache: 63'494 mm?2 Themen-Nr.: 230.014 Ausschnitt Seite: 3/3

stiitzen das Sicherheitsbediirf-
nis», sagt Tanner. Davon profi-
tierte der Immobilienmarkt
schon wihrend der Pandemie.
Menschen verschaffen sich mit
Immobilien Sicherheit—seiesin
Form eines Investments oder in
Form eines Eigenheims, das sie
selber bewohnen.
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