
«Überregionale Vernetzung 
gewinnt an Bedeutung» 
Interview: Corina Vogt-Beck 

Patrizia Wachter Tanner wurde in den Vorstand der Schweizerischen Maklerkammer gewählt. 

Patrizia Wachter Tanner, Ge-
schäftsführerin der Prefera Im-
mobilien AG in Sargans und der 
Alfina Prefera Immobilien AG 
in Chur, wurde an der General-
versammlung der Schweizeri-
schen Maklerkammer (SMK) in 
Zürich in den Vorstand gewählt. 
Die SMK ist das grösste unab-
hängige Netzwerk professionel-
ler Immobilienmaklerinnen und 
-makler in der Schweiz.  

Sie wurden in den Vorstand 
der SMK gewählt. Was 
waren die ausschlaggeben-
den Gründe für Sie, sich für 
diese Position zur Verfü-
gung zu stellen? 
Patrizia Wachter Tanner: Der 
Immobilienmarkt ist nach wie 
vor ein stark lokal geprägtes 
Geschäft. Gleichzeitig gewin-
nen überregionale Vernetzung 
und der Erfahrungsaustausch 
innerhalb der Branche zuneh-
mend an Bedeutung. Die SMK 
bietet dafür eine ideale Platt-
form. Es war für mich nahelie-
gend, mich über die reine Mit-

gliedschaft hinaus zu engagie-
ren, um den Austausch unter 
Maklerinnen und Maklern zu 
fördern und die Weiterent-
wicklung der Branche aktiv 
mitzugestalten. 

Sie bringen Ihre Fähigkeiten 
auf nationaler Ebene ein. 
Was wollen Sie bei der SMK 

erreichen? 
Ich möchte dazu beitragen, das 
Qualitätslabel der SMK weiter 
zu stärken und seine Relevanz 
für Kundinnen und Kunden wie 
auch für die Mitglieder zu erhö-
hen. In einem Markt, der sich 
laufend verändert, braucht es 
verlässliche Standards, Kompe-
tenz und Vertrauen – genau da-
für steht die SMK. Zudem sehe 
ich grosses Potenzial in der ver-
stärkten Zusammenarbeit unter 
den Mitgliedern, etwa gegensei-
tige Empfehlungen, Erfahrungs-
austausch oder Weiterbildun-
gen. 

Sie sprechen von zuneh-
mender Komplexität des 
Immobilienmarktes. Was 
genau wird komplexer?  

Die Anforderungen an Makle-
rinnen und Makler haben in den 
letzten Jahren deutlich zuge-
nommen. Die Digitalisierung 
verändert nicht nur Prozesse, 
sondern auch Kundenerwartun-
gen. Neue Marktakteure drän-
gen mit digitalen Geschäftsmo-
dellen auf den Markt, Plattfor-
men gewinnen an Einfluss. 
Gleichzeitig nimmt die Transpa-
renz zu – was gut ist, aber auch 
bedeutet, dass sich klassische 
Maklerinnen und Makler noch 
klarer über ihre Qualität und 
 ihren Mehrwert positionieren 
müssen. Diese Entwicklungen 

erfordern ein Umdenken und 
eine Professionalisierung in vie-
len Bereichen. 

Welche konkreten Ziele 
setzen Sie sich im Vorstand 
der SMK? Welche Projekte 
wollen Sie umsetzen oder 
weiterverfolgen?  
Ein zentrales Anliegen ist es 
mir, die hohe Qualität der 
SMK-Mitglieder sichtbar zu 
machen – für Kundinnen und 
Kunden ebenso wie innerhalb 
der Branche. Dazu gehört, dass 

wir unsere Qualitätsstandards 
weiterhin konsequent über-
prüfen und weiterentwickeln. 

Sie führen das Familienun-
ternehmen Prefera seit über 
10 Jahren erfolgreich. Was 
sind Ihre aktuellen Projekte?  
Ein zentrales Projekt ist aktuell 
der Aufbau unserer Tochterge-
sellschaft Alfina Prefera Immo-
bilien AG in Chur. Mit diesem 
Schritt erweitern wir unsere re-
gionale Präsenz gezielt in den 
Kanton Graubünden und wollen 
dort dieselbe Beratungsqualität 
und Marktkenntnis bieten, für 
die wir im Sarganserland be-
kannt sind. Parallel dazu inves-
tieren wir in die Weiterentwick-
lung unserer Dienstleistungen – 
etwa durch digitale Tools, ge-
zielte Weiterbildung im Team 
oder strategische Partnerschaf-
ten. Unser Ziel bleibt dabei klar: 
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persönliche, transparente und 
wirkungsvolle Immobilienbera-
tung auf höchstem Niveau. 

Welchen Themen werden 
die Prefera in Zukunft he-
rausfordern?  

Neben der digitalen Transfor-
mation sind es vor allem sich 
verändernde Kundenbedürf -
nisse, auf die wir flexibel reagie-
ren wollen. Menschen erwarten 
heute nicht nur eine kompe -
tente Immobilienvermarktung, 
sondern auch Orientierung, Si-
cherheit und persönliche Be-
gleitung im gesamten Prozess. 
Darauf legen wir unseren Fo-

kus. Ausserdem beobachten 
wir die Entwicklungen auf dem 
Markt sehr genau, etwa im Hin-
blick auf Regulierung, Zinsum-
feld oder Neubautätigkeit – all 
das hat direkten Einfluss auf 
unser tägliches Handeln. Sieht grosses Potenzial in der verstärkten Zusammenarbeit unter 

den Mitgliedern der SMK: Patrizia Wachter Tanner. Bild: eingesandt
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Hinweis 

Das Interview wurde schriftlich 

geführt.
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