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Protokoll  
Der 19. ordentlichen Generalversammlung der Schweizerischen Maklerkammer  

26. März 2026, 11.02 – 12.04 Uhr im Zürcher Marriott Hotel  

 

Vorsitz:  Ruedi Tanner, Präsident SMK 

Protokoll: Marc Wyss, Vorstandsmitglied SMK 
 

Traktanden: 
1. Begrüssung und Formalien  
2. Protokoll der GV vom 26. März 2025 
3. Jahresbericht 2025 des Präsidenten 
4. Jahresrechnung 2025 und Revisionsbericht, Entlastung des Vorstandes 
5. Mitgliederbeiträge 2026 und Budget 2026  
6. Wahlen 2026 
7. Anträge 
8. Varia  
9. Bericht SVIT Schweiz 
 

 
1. Begrüssung und Formalien 
Der Präsident eröffnet die Versammlung und begrüsst die anwesenden Mitglieder. 
Er verweist auf das weiterhin anspruchsvolle Marktumfeld und die steigende Nachfrage nach professioneller, 

zertifizierter Immobilienvermarktung. Das Qualitätslabel der SMK gewinnt in diesem Zusammenhang weiter an 
Bedeutung und schafft Orientierung sowie Vertrauen im Markt. 

 

 

2. Protokoll der GV vom 26. März 2025 
Das Protokoll wird ohne Gegenstimme genehmigt. 

 

 

3. Jahresbericht 2025 
Der Jahresbericht wurde vorgängig digital zugestellt und zusammengefasst präsentiert. 

 

Inhaltliche Schwerpunkte: 
• Erfolgreiche Durchführung der Makler-Convention; Standort Zunfthaus zur Schmiden wird beibehalten  

• Durchführung von Fachseminaren und Weiterbildungsformaten (u. a. Verkaufsexpertise)  

• Weiterentwicklung von Partnerschaften und Netzwerkaktivitäten  
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• Aktive PR- und Medienarbeit zur Stärkung der Sichtbarkeit  

• Verstärkter Einsatz digitaler Kommunikationsmittel (inkl. LinkedIn und Videoformate)  

 

Die SMK zählt per Ende Geschäftsjahr 2025 129 Mitglieder und bestätigt damit das steigende Interesse am 

Qualitätslabel.  

 
Die Mitgliederumfrage zeigt eine stabile Markteinschätzung (37 % optimistisch, 58 % neutral). Gleichzeitig wird 

die zunehmende Bedeutung fundierter regionaler Marktkenntnis und professioneller Vermarktungskompetenz 

betont. 

 

Marketing und Positionierung: 
Die SMK hat ihre Position als verlässliche Ansprechpartnerin für Medien weiter gestärkt. Die regelmässige 

Präsenz in nationalen und regionalen Publikums- und Fachmedien erhöht die Wahrnehmung der Mitglieder als 

qualifizierte Anbieter und stärkt das Vertrauen bei Kundinnen und Kunden.  
 

Im Herbst 2025 wurde eine gezielte Inseratekampagne in den Mitgliederregionen umgesetzt, welche über 3.5 

Millionen Personen in der Deutschschweiz und Liechtenstein erreichte. 

 

Zur Unterstützung der Mitglieder wurde das individualisierbare Image- und Erklärvideo «Ihr Hausverkauf in guten 

Händen» realisiert. Dieses kann in die eigene Marketingkommunikation integriert werden. 

 

Ergänzend sorgt ein regelmässiger digitaler Newsletter mit Fachbeiträgen und Brancheninformationen für 
zusätzlichen Mehrwert und stärkt den Wissenstransfer innerhalb des Netzwerks. 

 

Zudem wurden regulatorische Entwicklungen thematisiert, insbesondere im Zusammenhang mit der neuen 

Berufsordnung sowie der geplanten Integration des Geldwäschereigesetzes (GwG). 

 

Beschluss: 
Der Jahresbericht wird einstimmig genehmigt. 
 

 
4. Jahresrechnung 2025 und Revisorenbericht, Entlastung des Vorstandes 
• Die Jahresrechnung 2025 wird präsentiert und erläutert. 

• Jahresgewinn: CHF 7’250.– 

• Betriebliche Gesamterträge: CHF 367’957.– 

• davon CHF 326’403.– aus Mitgliedschaften (inkl. Förderbeiträge) 

• sowie CHF 53’525.– aus Veranstaltungen 

• Eigenkapital per 31.12.2025: CHF 339’587.25 
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Die Zahlen bestätigen eine stabile finanzielle Situation. Gleichzeitig wurde auf erhöhte Investitionen in Marketing 

und PR hingewiesen. 
 

Beschluss: 
Die Jahresrechnung wird einstimmig genehmigt und der Vorstand entlastet. 

 

 
5. Mitgliederbeiträge 2026 und Budget 2026 
Die Mitgliederbeiträge bleiben unverändert: 

 

Das Budget 2026 steht im Zeichen der Kontinuität sowie einer gezielten Weiterentwicklung der 
Verbandsaktivitäten. 

 

Beschluss: 
Das Budget 2026 wird einstimmig genehmigt. 
 

 
6. Wahlen 2026 / Diverses  
Wahlen für eine Amtsdauer von zwei Jahren: 

• Wiederwahl Präsident Ruedi Tanner  

• Wiederwahl des gesamten Vorstandes  

• Wiederwahl der Revisionsstelle OBT  

• Bestätigung der Delegierten für die DV SVIT Schweiz  
 

Der Vorstand wurde in seiner bestehenden Zusammensetzung bestätigt und repräsentiert weiterhin ein 

schweizweit stark verankertes Netzwerk qualifizierter Immobilienvermarkter.  

 

Beschluss: 
Alle Wahlen erfolgen einstimmig. 

 
Delegiertenversammlung  
Wahl SMK Delegierte DV SVIT Schweiz. Aufruf im Saal für Freiwillige und Kompetenzenverteilung an Vorstand 

für definitive Zuteilung sofern zu wenig Personen gefunden werden.  

 

 
7. Anträge 
Es liegen keine Anträge vor. 
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8. Bericht SVIT Schweiz 
Michel Molinari , Präsident SVIT Schweiz, überbringt die Grüsse des SVIT Schweiz und informiert über: 

• Personelle Veränderungen im Bereich Politik und Recht  

• Revision der eidgenössischen Fachausweise mit neuen Spezialisierungen  

• Sehr positive Entwicklung der SVIT School  

• Branchenpolitische Themen, insbesondere Umsetzung des Geldwäschereigesetzes  

• (SRO-Pflicht bei Transaktionen über CHF 5 Mio. ab Herbst 2026)  

• Diverse Netzwerk- und Branchenanlässe (u. a. Delegiertenversammlung, Studienreise) 
 

 
9. Varia 
• Diskussion zu möglichen regulatorischen Auswirkungen und Marktanpassungen  

• Austausch zu Kooperationsmodellen und Gemeinschaftsgeschäften  

 
 
 

Zürich, 26. März 2026 

 

 
 

Ruedi Tanner 

Präsident Schweizerische Maklerkammer 


